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n. konzipieren. perfektic

Vorsorgeplanung fur
hochste Anspruche.

Individuell. Effizient. Lohnenswert.



Ich suche eine auf mich und
meine personlichen Anspriiche
abgestimmete Vorsorgekonzep-
tion, die nach Moglichkeit sogar
einen HARTZ IV- und Insolvenz-
schutz berticksichtigt.

Gerade in (wirtschaftlich) anspruchsvollen Zeiten sind mir
maximale Effizienz, hohe Flexibilitat und groftmogliche
Sicherheit wichtiger denn je!

Ich bin selbstindiger Unternehmer/ Ich mochte wissen, wie ich hierbei meine
angestellte Fithrungskraft, individuelle steuerliche Forderquote aus-
Wer hilft mir, meiner Ruhestandsplanung schopfen kann.

und meinem Vermogensaufbau zur Orientie- . . .
g Ich bin auf der Suche nach meiner optimalen

GG BN AL T R (G Individuallosung, damit ich u.a. vorbereitet

dabei auf meine Ziele und Wiinsche sowie bin, wenn die seitens der GroKo geplante

LGS EL O SRS i e W Pflichtrente fiir Selbstiandige Realitdt wird.
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Ich unterstiitze Sie dabei, Ihre
Zukunft zu gestalten.
Prazise und passgenau!

Herzlich willkommen. Mein Name ist: Kai Fischer.

Ihr Anliegen ist meine Kernkompetenz.

Ich bin gebundener Vertriebspartner der
ERGO und MEAG. Durch deren Finanzstarke
und Produktqualitdt habe ich Zugriff auf ein
ausgezeichnetes, leistungsstarkes und viel-
faltiges Produktportfolio, mit einer fiir jeden

Kundentyp passenden Ausgestaltung.

Aber: Produkte alleine sind nicht die Losung,
sondern stellen primadr die Instrumente zur
Umsetzung einer zuvor erarbeiteten Konzep-

tion dar.

Eine mafdgeschneiderte Konzeption plus
eine ausgekliigelte Strategie machen Ihre
individuelle Vorsorgeplanung zukunftssicher

und gleichzeitig flexibel gestaltbar.

Kompetenz + Konzeption + Kondition,

Meine Stirke. Ihr Benefit.



Sie suchen DIE Beratung mit
Individuallosungen fiir Ihre

Visionen?

Die Ziele und Wunsche meiner Kunden stehen stets im Mit-

telpunkt meiner Beratung. Deshalb gehe ich bei der Erarbei-

tung einer Konzeption systematisch und strukturiert vor.

Meine Arbeitsweise im Kurziiberblick:
Erfragen von Zielen und Wiinschen

Status quo: Sichtung und Auswertung aktu-
eller Zahlen/Daten/Fakten bereits bestehen-
der Altersvorsorge-Mafdnahmen sowie von

Rentenbescheiden und sonstigen relevanten

Unterlagen

Ermittlung von personlichem Vorsorgeziel,
Vorsorgedefizit und Effizienzpotenzialen auf

Basis des aktuellen Status quo

Konzeptionelle Beriicksichtigung und Ein-
bindung bestehender Manahmen, sofern

angezeigt

Entwicklung einer auf Ihre Bediirfnisse
zugeschnittenen Konzeption u.a. mit der
Prasentation von Losungsoptionen, Hand-
lungsempfehlungen sowie den Vorteilen
und einer Zusammenfassung; verstandlich
schriftlich ausformuliert als roter Faden in

einem ,Big Picture*

Das Ergebnis:

Ihr personlicher ,Masterplan®, passend wie
ein maRRgeschneidertes Kleidungsstiick und

so individuell wie Ihre DNA.

Hinweise:

Ich bin auf die Uberpriifung und Bewertung
bestehender Altersvorsorge-Settings hin-
sichtlich Passgenauigkeit, Leistungsfahigkeit

und Effizienz spezialisiert.

Weiterhin bin ich aufgrund meiner mehr-
dimensionalen Beratung auf die Ubersetzung
und Einordnung gesetzlicher Rentenanspriiche
sowie von Rentenanspriichen aus berufsstan-

dischen Versorgungswerken fokussiert.

~
\
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Kai Fischer -

DER KONZEPTIONIST.

Ihr Berater und Spezialist fiir die Erarbeitung individueller

Vorsorgekonzeptionen.

Jede Lebensphase hat ihre eigenen Erforder-
nisse. Daher sind meine Konzeptionen keine
statische Stangenware, sondern immer Ein-

zelstiicke - flexibel und variabel modifizierbar.

Mein Arbeitsstil in drei Attributen:

fachkundig, ehrlich und zuverlissig.

Als Berater suche ich den kontinuierlichen
Kontakt zu Ihnen, damit wahrend der Zu-
sammenarbeit etwaige Modifizierungswiin-
sche bestmoglich umgesetzt werden konnen
und konzeptionelle Kurskorrekturen, z. B.
erforderlich aufgrund von veranderten Lebens-
umstdanden, so gering wie moglich ausfallen
und dabei die Einhaltung der Effizienz stets

gewahrt ist.

Hervorragende Ergebnisse und Losungen

benotigen Kompetenz und Know-how:

Als Bankkaufmann (IHK), Versicherungs-
fachmann (BWV) und Finanzanlagenberater
(IHK) mit langjahriger Expertise und Erfah-
rungen in der Ausarbeitung individueller
Konzeptionen in den Bereichen Ruhestand,
Einkommenssicherung und Vermogensbil-
dung fiir selbstindige Unternehmer (z. B.
Freiberufler, Gewerbetreibende), ange-
stellte Fithrungskrifte, Gutverdiener und

Beamte kann ich dies ruhigen Gewissens

zusichern.




Wie gestalte ich meine Alters-
vorsorge angemessen, sicher und
effizient? Wie kann ich ,,Vater
Staat“ beim Aufbau meiner
Altersvorsorge einbinden?

Fragen ohne roten Faden?

Selbstandige und Freiberufler muissen sich Aus den von mir erstellen Ruhestandskonzep-
zumeist eigenverantwortlich um ihre Alters- tionen ergeben sich u.a. sowohl Ihr individu-
vorsorge kimmern. eller Vorsorgebedarf, korrespondierend mit

Aber auch fiir angestellte Fihrungskrafte/ dem leistbaren einmaligen/mtl. Nettoauf-

,Gutverdiener” ist eine aktive Vorsorge zur wand (-beitrag), als auch die erforderlichen

Sicherung der Lebensqualitat im Ruhestand B BT 1 RIS e e e,

unerldsslich und mit staatlicher Unterstiit- T G I AT ST S AR el

zung méglich. gestalten konnen.

Man kann auch ohne betriebliche Altersver-
sorgung, die fiir viele Selbstandige aufgrund
ihres Status gar nicht moglich ist, sicher,

flexibel und steueroptimiert vorsorgen!
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Den sicheren Ruhestand -
mochte ich Thnen nicht nur
wiinschen, sondern ermoglichen!

Lassen Sie uns bei Ihrer Vorsorgeplanung nicht in isolierten
Produktkategorien denken...

... sondern an eine innovative und effiziente
Kombination verschiedener Mafnahmen, die
das Erreichen sowie die Wiirdigung unter-
schiedlicher Ziele und Motivationen gleicher-

mafRen fordert und ermoglicht.

Dazu mochte ich IThnen die Kombination
einer steuerlich geférderten Basis-Rente
(s 10 Abs. 1 Nr. 2b EStG) mit einem Kapital-
anlageprodukt vorstellen, mit der Sie an
sinnvollen und gewinnbringenden Synergien

partizipieren.

Auf den folgenden Seiten gebe ich Ihnen

daher zunichst einen ersten Uberblick tiber

die beiden zuvor benannten Vorsorgeinstru-

mente.



Steuergeforderte private Alters-
vorsorge mit der Basis-Rente.

Wissenswertes - kurz und knapp.

Beruflicher Erfolg provoziert gewohnlich eine
hohe steuerliche Belastung. Wer als Unter-
nehmer, Angestellter oder Beamter gut
verdient, kann mit der Basis-Rente einer-
seits seine Steuerausgaben reduzieren,
andererseits seine personliche Altersvor-

sorge verbessern.

Die Beitrige zur Basisversorgung (Basis-
Rente, gRV, berufsstandische Versorgungs-
werke, landwirtschaftliche Alterskassen)
konnen mit einem jahrlichen steigenden
%-Wert als Altersvorsorgeaufwendungen
(Sonderausgaben) bei der jahrlichen Ein-
kommensteuererklirung steuerlich gel-

tend gemacht werden.

Seit dem 01.01.2023 sind gemaf Jahres-
steuergesetz 2023 100 % der Altersvorsorge-
beitrige fiir die Basisversorgung steuerlich

abzugsfihig (Sonderausgabenabzug).

Der steuerlich absetzbare Hochstbetrag fiir
Ledige (2024: 27.565,00 EUR) bzw. zusam-
men veranlagte Ehepaare oder eingetrage-
ne Lebenspartnerschaften (2024: 55.130,00
EUR) - unter Beriicksichtigung weiterer Bei-
trage in der Basisversorgung - wird jahrlich
neu festgelegt bzw. erhoht, um eine Wert-

anpassung sicherzustellen.

Mit der Basis-Rente genief3t man auch in der
Rentenphase Steuervorteile. Die lebens-
langen mtl. Renteneinkiinfte bei Abruf der
Leistungen (erstmals ab Vollendung des 62.
Lebensjahres moglich) werden mit einem jahr-
lich steigenden Anteil (2024: 84 %, 2025: 85 %,
2035: 95 % und ab 2040: 100 %) nachgelagert
versteuert. Der jeweilige Restwert bleibt
dauerhaft steuerfrei.

Staatliche Forderung der Basis-Rente

Steuervorteile in der Ansparphase

Die Beitrdge in die Basisrente sind zu 100 %

steuerlich abzugsfahig.

55 EUR
selbst
gezahlt

=

45 EUR
Steuerer-
stattung

Monatlicher
Beitrag, z. B.:
100 % 100 EUR
Steuerersparnis,
z.B.45%
vom Beitrag:
45 EUR

100 EUR

Monatlicher
Beitrag netto:
55 EUR

Besteuerung der Basis-Rente in der
Leistungsphase (ab Rentenbeginn bzw.

ab dem vollendeten 62. Lebensjahr)

Steuerpflichtiger %-ualer Rentenanteil;
jahrliche Steigerung um +1 %; relevant ist

das Jahr des Beginns des Rentenbezugs.

05 % 100 %

84 %

2024 2025 2030 2035 2040



Weitere Merkmale der Basis-Rente;

e Beitragszahlung mtl. und/oder durch

unterjahrige Sonder-/Zuzahlungen
e HARTZ IV- und insolvenzgeschiitzt *
+ lebenslange Rentenleistung

» steuerbegiinstigte Hinterbliebenen-

und BU-Absicherung

+ laufende Renten in der KVdR sind

beitragsfrei

* Die Basis-Rente ist vor dem Zugriff durch die
Arbeitsagentur oder Glaubiger geschiitzt.
In der Ansparphase ist die Basis-Rente
HARTZ 1V-geschiitzt, analog dazu bei der
Insolvenz eines Unternehmers. Geleistete

Leibrenten sind innerhalb der gesetzlichen

Freigrenzen pfindungssicher,
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Besonders fiir Freiberufler ist die Integration
eines Berufsunfihigkeitsschutzes interes-
sant und wichtig, da dieser iiber die berufs-
stindische Versorgung vielfach unzurei-
chend ist und erst dann greift, wenn der
Freiberufler auf die bestehende Berufszulas-

sung verzichtet.

Bereits bei Einzelbetrachtung der Basis-Rente
ergibt sich aus dem Steuervorteil in der
Ansparphase - im Zusammenwirken mit
den Faktoren ,,Zeit", ,jahrliche Wertentwick-
lung“ und ,,Zinseszinseffekt“ - gegeniiber
der zumeist giinstigeren nachgelagerten
Besteuerung in der Leistungsphase ein
deutlicher Vorteil sowie eine beachtliche

Hebelwirkung.

Fiir versicherungsfreie Selbstiandige,
Freiberufler, (freiwillig) gesetzlich Ver-
sicherte und Beamte eroffnen sich iiber die
Basis-Rente attraktive Optionen und Chan-
cen, sich eine zusatzliche Rente aufzubauen

- ein Leben lang.

Detailinformationen zu diesem komplexen
Themenbereich erhalten Sie bei mir in einem

personlichen Beratungsgesprach.
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Kapitalanlage. Die zeitgemafie
Form der Geldanlage im Uberblick.

Das Niedrigzinsniveau klassischer Sparformen erfordert
das Beschreiten neuer Wege, denn diese lohnen sich nicht
mehr, um die personlich gesteckten Ziele zu erreichen
bzw. zumindest den jihrlichen Kaufkraftverlust (Infla-
tion) auszugleichen.

Eine Anlage am Kapitalmarkt, individuell ab- Die wechselseitige Abhangigkeit bezeichnet
gestimmt auf den Anlegertyp und die jeweili- man als ,,magisches Dreieck*, da die drei
ge Zielvorstellung, bietet attraktive Optionen  Merkmale in Konkurrenz zueinander stehen.

auf einen nachhaltigen Vermogensaufbau.

Der konkrete Anlegertyp hangt von

u.a. folgenden Kriterien ab: Liquiditit

* Vorerfahrung

e Vermogensverhiltnisse

e Risikoneigung

e Anlageperspektive Sicherheit Ertrag

Anlageziele, je nach personlicher Lebenssi- Mit der mtl. Anlage in einen Fondssparplan
tuation, konnen z. B. sein: und/oder als Einmalanlage in einen/meh-
. rere Investmentfonds wird das Geld vieler
* Vermogen aufbauen .
) ) Sparer gebiindelt.
(allgemein oder zweckbestimmt)
» Vorsorge fiir den Ruhestand Bereits mit iiberschaubaren Betragen, je
L. . . nach Fondsart, kann man in verschiedene
Das Grundprinzip der Geldanlage ldsst sich . )
. . Anlageklassen (z. B Aktien, Anleihen, Roh-
auf drei Merkmale reduzieren: . .
stoffe, Immobilien) sowie in diverse Bran-
Ertrag. Sicherheit. Liquiditit, chen und Regionen investieren und Fonds-

anteile erwerben.

Die Wertpapierauswahl iibernehmen kompe-
tente Fondsmanager, die den Kapitalmarkt
kontinuierlich beobachten, bewerten und

das Fondsportfolio bei Bedarf modifizieren.



Im Namen der Anleger gekaufte Vermogens-
werte gehoren den Anlegern. Die Anleger

erhalten Ertrige.

Das Fondsvermogen ist als Sondervermo-
gen der Fondsgesellschaft geschiitzt. Die
Investmentwirtschaft wird in Deutschland

von der BaFin iiberwacht,

Der Fokus vieler Privatanleger in Deutsch-

land liegt auf diesen Investmentfondsarten:

« Rentenfonds
« Aktienfonds
* Mischfonds

(L)

10 20 Jahre
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Mogliche Zugriffsoptionen sind:

® Kapitalabruf

(ganz oder teilweise)

¢ Auszahlplan
- Fokus: Laufzeit/mtl. EUR-Betrag

- mit/ohne Kapitalverzehr

Grundlegende Aspekte der Kapitalanlage:

Renditechancen, Risikodiversifikation, Fle-
xibilitat und Transparenz einerseits - keine
Garantie fiir zukiinftige Wertentwicklungs-
angaben sowie Verlust- und Kursrisiken

andererseits.

Weiterfithrende Informationen zum ,,Intelli-

genten Sparen via Kapitalanlage* erfahren Sie

in einem personlichen Beratungsgesprach.

11
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Die Kombination Basis-Rente
plus Kapitalanlage.

Wie kann ich mit diesem Modell meine Rentensituation

verbessern und gleichzeitig frei verfiigbares Vermogen

aufbauen?

Eine zukunftsorientierte und solide Vorsor-
ge- und Vermogensplanung bedeutet, heute
die richtigen Entscheidungen zu treffen und
den maximalen Wirkungsgrad der getroffe-
nen Investitionen zu erreichen - und diesen

immer im Fokus zu behalten. Dazu gehort:

» steuerliche Forderoptionen auszu-

schopfen

» einen realistisch leistbaren Nettoauf-

wand zu definieren

 flexibel, angemessen und reaktions-
schnell auf Verianderungen antworten

zu konnen

Dieses innovative und spezielle Modell
sieht vor, dass die aus der 1fd. Bruttobei-
tragszahlung (= Sparleistung) zur Basis-
Rente erzielte jahrliche Steuerersparnis
fiir die Investition in ein auf den Kunden
abgestimmtes Kapitalanlageprodukt ver-

wendet wird.

Die Bruttobeitragszahlung zur Basis-Rente
erfolgt mtl. und/oder mit unterjihrigen
Sonder-/Zuzahlungen (z. B bei einem be-
sonders erfolgreichen Geschaftsjahr, aus
einer falligen Kapitallebensversicherung oder
Tantiemen/Bonuszahlung oder einer Abfin-

dungsleistung).

Auf diesem Weg kann die steuerliche
Forderquote innerhalb der gesetzlichen
Hochstgrenzen ausgeschopft und die
Steuerlast im rechtlich zulissigen Rahmen

flexibel gestaltet werden.

Im Rahmen der Steuerveranlagung erfolgt die
Steuererstattung (Sonderausgabenabzug)
des Finanzamtes an den Kunden/Steuer-

pflichtigen.

Das Kapitalanlageprodukt wird mtl, bespart
(Fondssparplan) und/oder iiber die Anlage

mit Einmalbeitragen gespeist.

Der Beginn von Basis-Rente und Kapitalanlage
(-produkt) kann zeitgleich erfolgen, wenn der
Steuervorteil des ersten Beitragsjahres der
Basis-Rente liquiditatsmafig vorfinanziert
wird. Anderenfalls beginnt die Kapitalanlage
nach Zufluss der ersten Steuererstattung zeit-

versetzt, in der Regel ein Jahr spater.




Steuern sparen.
Vermogen aufbauen.
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Finanzielle Freiheit schaffen.

So funktioniert’s.

Kapitalanlage
(-Produkt)

Beitrag
(aus Steuerersparnis
der Basis-Rente)

Kunde (Versicherter)

Steuererstattung an den Brutto-
Kunden/Steuerpflichtigen Beitrag
(Sonderausgabenabzug)  (,Basis-Rente®)

Basis-Rente
(gem. §10 Abs.1Nr, 2b EStC)

Staat Meldung des Versicherers
Fi iiber geleistete Brutto-
( lnanzamt) Beitragszahlungen

Leistungen

Frei verfiigbares Vermogen /
Steuersparkapital, finanziert
aus dem Steuervorteil der Basis-

Rente

Zugriffsoptionen:

» Kapitalabruf
(ganz oder teilweise)

¢ Auszahlplan
- Fokus: Laufzeit/mtl. EUR-
Betrag
- mit/ohne Kapitalverzehr

Leistungen

» Lebenslange mtl. Leibrente

» Berufsunfihigkeitsschutz
(Einkommenssicherung)

* Hinterbliebenenschutz

13



Basis-Rente plus Kapitalanlage.
Eine starke Symbiose.

Mit der vorgestellten speziellen Konzeption profitieren Sie
von vielfaltigen positiven Effekten und Vorteilen:

14

Bildung von Zusatzliquiditit im Ruhe-
stand durch eine lebenslange mtl.
Leistung aus der Basis-Rente, HARTZ

IV- und insolvenzgeschiitzt

Steigerung Ihres individuellen Renten-
niveaus und Sicherung Ihres Lebens-

standards im Ruhestand

Steuerlich geforderte Einkommens-
sicherung durch Integration eines
leistungsstarken Berufsunfihigkeits-

schutzes in die Basis-Rente (optional)

Steuerbegiinstigte Hinterbliebenenver-

sorgung (optional)

Attraktive Steuerersparnisse wihrend
der Ansparphase; optional: Ausschop-
fung der steuerlichen Forderquote
durch unterjahrige Sonder-/Zuzah-
lungen innerhalb der gesetzlichen
Hochstgrenzen; flexible Gestaltung der
individuellen Steuerlast im rechtlich

zuldssigen Rahmen

Aufbau von steuerlich gefordertem,
frei verfiijgbarem Vermogen aus der
Verwendung des jahrlichen Steuervor-
teils der Basis-Rente pro Kapitalanlage
= finanzielle Flexibilitat, Freiheit und

Unabhiingigkeit

Verlissliche Liquiditatsabsicherung
durch eine jederzeit ganz oder teilweise

verfiigbare Kapitalanlage

Maximale Flexibilitat und Variabilitit

in der Anspar- und Leistungsphase

Basis-Rente = , Pflichtrente fiir Selb-

stindige* - geeignet!

100 %-ige Bruttobeitragsgarantie fiir die

komplette Laufzeit optional moglich

7
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Kein Mensch ist wie der andere.
Lebenssituationen andern sich.

Bleiben Sie variabel und entscheiden Sie selbst iiber die

Verwendung Ihres jahrlichen Steuervorteils.

Cenauso dynamisch, wie sich jede von mir
erarbeitete Konzeption darstellt und sich fle-
xibel an einen veranderten Status quo adap-
tieren lasst, haben Sie neben der vorgestell-
ten Investition des jahrlichen Steuervorteils
aus der Basis-Rente in ein leistungsstarkes
Kapitalanlageprodukt die Wahl zwischen den
nachfolgend aufgefiihrten weiteren Verwen-

dungsoptionen:

e steuerliche geforderte Reinvestition in
die Basis-Rente als ,,Turbo-Effekt* zur
zusitzlichen Steigerung der lebens-
langen mtl. Rente und Erhohung des

Rentenniveaus

¢ Reinvestitionen in eine private Alters-

vorsorge
¢ Liquidititsreserve (z. B. Tagesgeldanlage)

¢ Konsum

Selbstverstandlich konnen Sie auch alle funf
Verwendungsmoglichkeiten fiir [hre Vor-
sorgeplanung nutzen und diese wahrend der
aktiven Ansparphase in der Gewichtung fort-
laufend variieren. Die Quotierung ergibt sich
aus Ihren personlichen Zielen und Wiinschen

sowie Ihren individuellen Bediirfnissen.

Ich stehe Ihnen als kompetenter (Ansprech-)
Partner mit Rat und Tat zur Seite: abspra-
chefahig und mit einem klaren Blick fiir die

Realitat.

¢ =D

15
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Fir welche Zielgruppe(n) ist die
Kombination Basis-Rente plus
Kapitalanlage interessant ?

Ich bin Selbstindiger/Freiberufler, mein Bekannter ist
angestellte Fiihrungskraft.

Ist die vorgestellte Kombination fur meine/unsere Berufs-
gruppe(n) sinnvoll?

Ich mochte, dass alles in Bewegung gesetzt Ich suche eine faire, zuverlissige Beratung
wird, damit ich jetzt und in Zukunft bei und ein starkes Engagement - mit einem
dem Cedanken an meinen Ruhestand sowie  Blick iiber den Tellerrand hinaus.

CE TR U ST N I Ich wiinsche mir einen kompetenten Part-

ner, keinen , Nur-“ Vertreter, von dem ich
einen transparenten und verstiandlichen
argumentierten und begriindeten roten
Faden, an dem ich mich zukiinftig orientie-

ren und mein Handeln ausrichten kann.
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(Steuerlich) vorteilhaft fiir Frei-
berufler, Selbstandige, Existenz-
griunder und Beamte.

Ja. Die Kombination Basis-Rente plus Kapitalanlage eignet

sich ideal fur obige Berufsgruppen!

Flur angestellte Fuhrungskrafte/“Gutverdiener* ist die

Kombination - unter Beriicksichtigung der nachfolgenden

Aspekte - gleichermafien lohnenswert:

e Sieverdienen oberhalb der Beitragsbemessungsgrenze (BBG) bzw. Sie erhalten ein

Sondergehalt (einmalige Abfindungszahlung, Tantieme)

e Die bAV (Entgeltumwandlung) als Steuersparmodell ist bereits voll ausgeschopft oder

aufgrund der anschlieRenden Belastung der Betriebsrente mit gesetzlichen KV-/PV-

Beitriagen soll diese vermieden werden

Beispiel ,,Sondergehalt*;

Wenn Tantiemen nicht in eine bAV umge-
wandelt, sondern ausgezahlt und anschlie-
Rend in eine Basis-Rente eingezahlt werden,
konnen in der Leistungsphase Kranken- und
Pflegeversicherungsbeitrage vermieden wer-
den und die Basis-Rente ist in der Leistungs-

phase teilweise steuerfrei.

Bei ,,GmbH-GGF* und ,,AG-Vorstanden* gilt:

Hier sind Sonderregelungen zu beachten
(gekiirzter Sonderausgabenhochstbetrag und
gekiirzte Vorsorgepauschale, wenn eine bAV-

Zusage besteht).

Beispiel , Freiberufler*:
Die eigene Altersvorsorge effizient verbes-

sern und durch die Integration mit einem

Berufsunfahigkeitsschutz die Arbeitskraft
steuerlich gefordert schiitzen (wenn der
Beitragsanteil an Gesamtbeitrag unter 50 %
liegt). Berufsstandische Versorgung im Be-
reich der BU greift meist erst dann, wenn der
Freiberufler auf seine aktive Berufszulassung

verzichtet!

Nahere Informationen erortere ich gerne '

in einem personlichen Cesprach. *

17



18

Traume verwirklichen und ein
sorgenfreies und aktives Leben
(im Ruhestand) genieflen. Finan-
ziell abgesichert und unabhangig.

Wenn Sie...

e an einem aktuellen und ehrlichen » attraktive Steuervorteile gezielt fiir
Uberblick iiber Ihre personliche Vor- den Aufbau von frei verfiigbarem

sorgesituation interessiert sind, Kapital verwenden wollen,

e fiir die Zukunft Ihren eigenen ,, Mas- » die Option einer 100 %-igen Bruttobei-
terplan“ haben mochten, der Sie als tragsgarantie iiber die komplette Lauf-

roter Faden bei der Erreichung Ihres zeit als sinnvolles Merkmal erachten,

personlichen Big Picture leitet, Ihnen
Sicherheit gibt und Sie dennoch flexi-

bel auf Verianderungen reagieren lisst,

hinsichtlich Ihrer Altersvorsorgeman-

nahmen die hochstmogliche Effizienz

sich einen kompetenten und zuverlis-
sigen Ansprechpartner wiinschen, der
Sie fortan kontinuierlich auf Ihrem

Weg begleitet,

... dann lassen Sie uns personlich kennen-
anstreben,

lernen.
e eine attraktive lebenslange mtl. Leib- Bereits ein unverbindliches Erstgesprich

rente generieren wollen, sollte ein Gewinn fiir Sie sein.

innerhalb der rechtlich zuldssigen
Hochstgrenzen Ihre Steuerlast pro-
aktiv gestalten und Ihre steuerliche

Forderquote ausschopfen mochten,




FINANCE + INSURANCE SERVICES

KAIFISCHER

analysieren. konzipieren. perfektionieren.

Feedback

Wiinschen Sie weiterfithrende Informationen bzw. eine
personliche und vertrauliche Beratung?
Sie mochten mit mir ins Gesprach kommen (gerne auch

im Dialog/in Kooperation mit Ihrem Steuerberater)?

O
Nutzen Sie dieses Feedbackformular: ‘\
Bitte rufen Sie mich am / /202 um___ Uhr unter der
Rufnummer_ . zur Vereinbarung eines personlichen / telefonischen

Cesprachstermins an.

Name:

Adresse:

Beruf/Funktion/Stellung:

E-Mail;

Telefon:

Riicksendung dieses Formulars bitte an:

Post: Kai Fischer | Robert-Kling-Strafde 4 | 35606 Solms
E-Mail: kf@kaifischerconsulting.de (PDF/Scan)

Foto: 0171454 39 43 (MMS oder WhatsApp)
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